
!"#

版 !""#!$"%!# $%& '(&)* +,-.

� 连载 "$

小时读者热线
!

%&#&#

江苏都市网
'''()*(+,

"

江苏首席生活门户网
#

!

/01234567

89:;;<=>?@A 0

BCDEFGHIJK9:

LMNOPQQIRST

U9VB&WXYZ[5\

]^_A `a]^bcd9

:efBghgiIjk9

lmnoNnpqrr:s

tpuvwx9yz{L|

}~I����A

-

上期回放
.

&�9 :�����

�A �6&W�Z�9��

��&���9 ���d9

��T�L�B9����

�0��>��A�:I�

� 9���¡¢£�¤I

¥¦§¨9E�©ª«A ¬

d9®¯°�B9±�I

��²³BA 0B´µ:9

���¶:·¸9¹¡&�

Nº»fB:I¼4A

½¾±¿

潘石屹 著

!"#$%&'()*+

ÀÁÂÃ

ÄÅÆÇGHIÈÉ

ÊË¿Ì9 ÍÎÏÐºÑ

ÒÓnÍÎXÔÕÖ�×n

ÍÎØ�Ù½Ú©ÛÖn

ÍÎÜ�Ýc9 JJÞß

àáâãA �äTåGH

I©æçè©æédIê

ë9 ìí&îÇïðfñ

òIóôéõA

-

上期回放
.

ö¿÷D�øIùú

b�ûüýþI�ÿ9ý

_!"#$û%GHI

&'9()*/0ûüI

+,jk-ý�.A 6&

ÄÅÆ/01Ð 2Ä

34 ��5697ç8Ö

ûüI+9A �:GH;

B¬<= ->?@ 9A?

BC>·D9A·BE1F

GC >¿=9 A;Hrr

�iIíJGHIK�

ÜLA

沈坤 著

,$%&'()*+

爱和恨都消失后每一样东西会变得很清楚

跪卖雪茄的金发女郎给我上了一课

"

#

余秋雨在
!

遥远的绝

响
"

这篇文章中写了一个情

节
#

这个情节我读后许多年

都不能忘记
#

随着时间的流

逝
#

它在头脑中的画面却越

来越清晰
$

!

遥远的绝响
"

是写
%

竹

林七贤
&

的
#

这里的
%

绝响
&

应该是指嵇康弹奏的
!

广陵

散
" #

但我想在这里说的是阮

籍去拜见孙登大师的过程
$

阮籍上山后
#

向孙登大

师询问了一系列重大的历史

和哲学问题
#

但孙登大师却

一动不动
#

一言不发
#

连眼珠

都不动一下
$

面对大师这样

的表情
#

阮籍突然觉得他所

认为的那些重大问题是多么

的没有意义
$

于是他就用吹

口哨的方式吹了一段乐曲
$

当时
#

这种吹口哨的方式叫

%

啸
& #

它没有内容
#

没有固

定的旋律
#

就是随心所欲地

吹奏一番
#

吹完之后他发现

孙登大师正注视着他
#

笑眯

眯地说
'%

再来一遍
$ &

于

是
#

阮籍对着苏门山又吹了

一遍
#

回头再看
#

孙登大师又

回到了原来安静的状态
$

最

后
#

阮籍有些高兴
(

也有些茫

然地下山了
$

走到半山腰
#

突然奇迹发生了
#

一种难以

想象的奇妙音乐充满了山

谷
#

如天月开奏
)))

这正是

孙登大师的
%

啸
&

声
$

它如此

辉煌和圣洁
#

回答了阮籍全

部历史和哲学的重大问题
#

比任何语言都更能感染人
#

更能穿透人的内心
$

阮籍仰

头聆听
#

直到音乐结束
$

可见

音乐是古人的一种表达和交

流方式
$

最近看到一种说法称
#

宇宙的形成和音乐有关
$

宇

宙从哪里来
*

要到哪里去
*

我

们从哪里来
*

要到哪里去
*

只

有知道来处
#

才有可能知道

去处
#

这是千年的诘问
$

宇宙

是大爆炸形成的
#

这已似乎

成为科学界的公论
)))

!""

多亿年前的大爆炸形成了今

天的宇宙
$

那大爆炸之前是

什么呢
*

据说是一
%

奇点
& #

也叫
%

悬点
& $

这个奇点又是

什么呢
*

有人说是一高能量

体
$

前几天看了一份资料
#

有

位科学家推测说
#

奇点是一

段波
#

一段音乐
#

这就是说
#

是音乐创造了宇宙
$

当然
#

这

个浪漫的说法是否能解释得

了宇宙的千古疑题
#

还有待

科学家们去探讨
$

我还看到一则消息
#

据

说科学已证明
#

我们生活的

世界至少有九维空间
$

两维

空间中的生物是无法理解三

维空间的
#

三维空间中的我

们也很难理解超过三维空间

的任何事物
#

九维空间的

%

啸
&

声
(

音乐
(

话语到了三

维空间一切都成为可能
$

这 也 包 括 宇 宙 的 创 造

吗
*

这些年寺庙道观的香火

之旺
#

与十多年前相比
#

简直

有天壤之别
$

去有寺庙的地

方旅行
#

感受信仰的力量与

大自然的宁静
#

也是一种精

神享受
$

#""$

年我去了趟五

台山
#

看到很多人的表现
#

对

精神追求有些许感悟
$

我看到
#

有一种人崇拜

跪拜的功效
$

他们一进到五

台山县境内就开始跪拜
#

一

路跪拜到山上
$

这种探求的

精神
(

虔诚的精神可能在当

今其他任何一个国家和民族

都看不到
$

但是
#

我发现这些

人什么都跪拜
#

甚至跪拜毛

主席当年住过的床
(

江青住

过的床乃至林彪住过的床
$

见到什么就跪拜什么
#

这就

是迷信了
$

迷信
#

违背信仰给

人的初衷
#

反而成为痛苦的

根源
$

你迷信烧香拜财神后

就会发财
#

结果发不了
#

你会

失望
#

感觉受到欺骗
$

但是你

跪拜过的财神爷
#

一个泥菩

萨
#

什么时候给过你承诺呢
*

它一句话没说过
#

你觉得受

了欺骗是因为你对它有着错

误的定位
$

这就是迷信造成

的后果
$

但迷信产生的原因
#

归根到底还是他们没有
%

放

松
& $

本来到山里旅行
#

就应

该暂时丢开工作
#

获得闲适

或者精神苏醒的快乐
#

但他

们没有丢开
$

在城里忙着发

财
#

到山里则忙着找偶像保

佑自己发财
#

这样的人
#

永远

也不可能有精神享受
$

在没有真正信仰的社会

中是很容易产生迷信的
#

就

像地里不种庄稼
#

杂草一定

会长起来一样
#

信仰也是需

要引导的
#

没有正确的方向
#

就会误入歧途
$

祈祷具有某种

物质形式
#

但比这种形式更重

要的是祈祷的精神
$

我们唯有

通过祈祷的精神
#

才能与造物

主的伟大精神相接触
$

在五台山
#

除了迷信于

跪拜的人
#

还有一种人看起

来很不
%

严肃
& $

他们不跪

拜
#

或者只是玩乐一样地跪

拜
$

他们本身已经破除了迷

信
#

认为社会制度日趋完善
#

给人越来越多发财致富的机

会
#

自己的生存质量可以控

制在自己手里
#

只要你努力
#

就能发财
$

这些人去寺庙
#

最

多就是捐个钱
#

获得快乐
$

为

什么去寺庙捐钱人们会快乐

呢
*

因为在我们的传统思想

中
#

朝寺庙捐钱具有供养菩

萨的含义
$

他们大概觉得通

过这种有意义的花钱方法也

可以获得快乐
$

最值得注意的是
#

现在

有很多人带着都市生活里的

困惑去求教高僧
$

许多白领
(

知识阶层
#

经济收入和文化

水平都很高
#

却经常去找寺

庙的高僧
#

几乎把高僧们当

成了心理医生
$

!

圣经
"

中这样写道
'

亚

当和夏娃生活在伊甸园里
#

过着无忧无虑
(

快乐的生活
$

上帝对他们说
'%

园中每棵树

上的果子你们都可以吃
#

但

除了善恶之树上的果子
$&

后

来
#

蛇诱惑夏娃吃了那棵树

上的果子
#

夏娃又给亚当吃

了
$

上帝责备了亚当和夏娃
#

蛇也受到了诅咒
#

让它永远

抬不起身子
$

就这样
#

因为能

区分善恶了
#

仇恨之根就深

植于亚当和夏娃心中
#

祸及

他们的后代子孙
$

这就是基

督教所说的原罪
$

在禅宗中
#

三祖僧璨在

他唯一的一本著作
!

信心

铭
"

中说道
'%

至道无难
#

唯

嫌拣择
$

但莫憎爱
#

洞然明

白
$

毫厘有差
#

天地悬隔
$

欲

得现前
#

莫存顺逆
$

违顺相

争
#

是为心病
$ &

对那些没有

成见和偏好的人来讲
#

伟大

的道并不困难
$

当爱和恨两者都消失
#

每

一样东西就会变得很清楚
(

很

赤裸
$

但是如果你对它作出哪

怕是非常微小的判断
#

那么天

和地就被分割得无限远
$

如果

你想要看到真理
#

那么就不要

先入为主地持有赞成或反对

的意见
#

内在喜欢和不喜欢的

冲突是心病
$

萧伯纳的剧本
!

巴巴拉

少校
"

中有这样一段情节
'

工

业巨头安德谢夫老爷子见到

了多年不见的儿子斯泰芬
#

问他对做什么有兴趣
$

这个

年轻人在科学
(

文艺
(

法律等

一切方面一无所长
#

但他说

自己有一项长处
'

会明辨是

非
$

老爷子把自己的儿子暴

打了一通
#

说这件事难倒了

一切科学家
(

政治家
(

哲学

家
#

怎么可能你别的都不会
#

就会一个明辨是非
*

我们小时候接受的教育

总是要我们有爱憎分明的阶

级立场
#

对同志要像春天般

的温暖
#

对敌人要像冬天般

的寒冷
++

而从古到今的圣

人
(

智者们总是教育我们
%

恶

是不存在的
& $

阿博都
,

巴哈

说
#

并不存在恶
#

无知是缺乏

知识
#

谬误是缺乏引导
#

健忘

是缺乏记忆
#

愚笨是缺乏良

好的感悟
$

同样
#

瞎子是缺乏

视力
#

聋子是缺乏听力
#

贫穷

是缺乏财富
#

疾病是缺乏健

康
#

仇恨是缺乏爱
#

分裂是缺

乏团结
$

如果我们把所有的

事物都从正面去理解
#

就没

有了黑暗
$

存在黑暗是因为

缺少光明
#

在一个漆黑的屋

子
#

当我们打开电灯的一瞬

间
#

黑暗就不存在了
$

所以
#

我们应该做的事情就是带给

这个世界多一份光明和正面

向上的力量
$

从
!

圣经
" (

禅宗的
!

信

心铭
" (

萧伯纳的剧本到阿博

都
,

巴哈
#

讲的都是同一个道

理
$

在这里我们不需要更多

的语言
#

需要的只是闭上眼

睛静静地去想
$

在我做了一年大区经理

之后
#

我上调到公司总部
#

开

始接手销售总监的职位
$

后

来
#

我的老上司刘总打算离开

公司
#

他征询我的意见
$

我说

考虑一下答复他
$

这天下班

前
#

我打电话给圆圆
#

约她去

南京路上的东海咖啡馆坐坐
$

我把想离开补肾王跟老刘去

杭州任职的情况告诉了圆圆
$

圆圆毕竟是圆圆
#

她的

话只是善意的提醒
#

但她不

会像其他女人一样给我压

力
#

也就是说
#

那天说过之

后
#

她再也没有提及我是不

是真的要离职一事
#

即便是

晚上她躺在我怀里的时候
#

我们之间也只是谈谈以前大

学时代的事
#

其中说得最多

的话题却是这么一个
$

%

阿坤
#

你当初是怎么坚

持每天写一首情诗给我的
* &

我一时语塞
#

也实在想不

起当时究竟是怎么一回事
$

我

对以前的很多事已经淡忘了
#

关于写
%!$

首情诗那件事
#

现在

想来也很傻
#

当时我也不知道

是怎么会坚持写一年的
#

只是

我不能这么直接说出来
#

圆圆

是个很小资的女人
#

她需要的

是一种感觉
#

淡淡的
#

像一缕

轻烟
#

像一波清池
#

总之
#

这个

内心充满着浪漫情调但脸上

却可以掩饰得丝毫不见的女

人
#

对于我放弃写作
#

她只有

在两人缠绵过后
#

才会对我偶

尔流露出怅惘叹息
++

因为杭州离上海很近
#

高速大巴也就两个小时
#

刚

开始时
#

我几乎每个月回上

海一次
#

顺便买点麻酥糖给

圆圆的妈妈吃
$

圆圆的老家

在宁波
#

所以他们特别喜欢

吃甜食
$

当然
#

我回上海的主

要原因是看圆圆
#

但连续几次

回去
#

竟然都被圆圆带着去参

加她同学
(

朋友的婚礼
$

互相

熟悉的朋友坐在同一个圆桌

婚宴上
#

都会谈谈各自的工

作
#

只有我不想谈
#

因为圆圆

从不跟人谈我的营销工作
#

而

有些朋友还一直以为我在电

视台工作
#

我也懒得解释
$

我在销售部门的配合下
#

制定了系统的渠道政策及铺

货方案
$

策划专员王小颖这个

丫头的工作能力和组织能力

都不错
#

她能把我的很多思想

完全地落实到位
#

而且这段时

间
#

她几乎天天在公司里加班

到很晚
#

我也跟他们一起开展

脑力风暴会
#

一起创意写文

案
#

然后在午夜
#

我们几个一

起到杭州街头吃大排档
$

小颖住在集体宿舍
#

她与

负责人力资源的张莹合住一

个房间
#

有几个晚上
#

我们消

夜过后
#

我就打车送小颖回宿

舍
#

每次我送到小区门口
#

就

告辞了
$

有一次
#

我目送她走

进大门
#

发现小颖连续两次回

过头来看我
#

发现我还站在原

地
#

就用手挥了挥
#

示意我可

以回去休息了
#

我发现那种感

觉特别美妙
++

狂轰滥炸加上地面攻击

战
#

仅仅一个半月
#

市场就出现

了奇迹
'

一个医药单店
#

一个月

竟然销售了
#&&

多盒
#

平均每天

销售
'

盒
$

根据整个方案的计

划
#

两个月之后
#

我们就在样板

市场重庆举行了新产品上市暨

全国市场现场招商会
#

会议之

后让全国各地的经销商亲自去

重庆的各个销售终端考察
#

以

证实我们这个产品受消费者追

捧的程度
#

同时我利用
(()

#

将

整个市场推广的方案展示给经

销商们
#

包括十分新颖的宣传

物料和影视广告
$

当时我制定的招商政策

是
#

每个前来参加招商会的客

户
#

只要达成签约
#

并提交区域

独家经销权保证金的
#

报销来

回机票
#

首次提货超过
#&&

万

的
#

奖励一辆客货两用车
$

果

然
#

由于现场的氛围渲染和具

有诱惑力的渠道政策
#

加上经

销商们都去市场看了产品的实

际展示和销售情况
#

结果一下

子竟然有
*

个经销商首次提货

超过百万
#

而我只预先计划了
$

辆奖励汽车
#

最后只有通知后

勤
#

赶快向汽车销售公司订货
$

这次的策划活动
#

使我开

始重新思考销售与市场策划的

相互关系
#

以前我总是轻视市

场策划部
#

总觉得这个部门的

人只会玩创意做概念
#

做出来

的方案也是不痛不痒的
#

而现

在自己做了这个部门的负责

人
#

有了亲身的感受
#

尤其是

连续几次成功的促销活动的

策划以后
#

我对市场策划这个

职业有了更深的感触
#

而真正

引起我对营销的重新思考的
#

却是与老刘一起在上海大厦酒

吧里的一次不寻常遭遇
$

那天
#

我和老刘
#

还有一

个上海的准经销商
#

三人要详

细谈双方的合作
$

在外白度桥

的海霸金阁大酒楼吃过饭
#

我

们还有几个问题没谈妥
#

那个

经销商就带我们进入这个外

国人经营的酒吧
$

酒吧里的装

饰很典雅
#

背景音乐是舒缓的

美国乡村音乐
#

酒吧里客人不

多
#

三三两两的老外零星地坐

在偌大的大厅里
#

喝着威士忌

和白兰地
$

我们三人坐进了一

个面对面的包厢里
#

帅气的服

务生就上来帮我在桌子上点

了一支蜡烛
#

并递上酒水牌
$

我刚坐下
#

就发现前面不远处

有一个金发碧眼
(

穿着超短裙

的外国女人
#

在向客人兜售雪

茄
#

我还没跟外国女人打过交

道
#

尤其是穿着超短裙的美

女
$

我向她招了一下手
#

那个

女人就过来了
#

她一路微笑着

走到我面前
#

我还没说出哈

罗
#

她却突然扑通一声
#

双膝

跪倒在地
#

随即打开她胸前的

烟木盒
#

里面三格一排
#

陈列

着精致的雪茄
$

%

三位先生
#

你们好
- &

没想到金发碧眼的这个女人

却说出一口流利的普通话
$

%

这种雪茄叫
+ ,-./

#

在我们

古巴
#

是下等渔民和贩夫走卒

抽的
#

每一支售价
01"

元
$ &

她

纤细的手指指着第一排雪茄

格说
$ %

这第二种雪茄呢叫

23/45

#

在我们古巴
#

是公司

老总和政府官员们抽的
#

每一

支售价
%11

元
$ &

她的手继续

在往第三排雪茄移动
++

%

这第三种雪茄叫
67-87

#

在我们古巴
#

是王公贵孙抽的
#

每一支售价
!11

元
$ &

她停顿了

一下
#

微笑着
#

目光从我们三个

男人的脸上缓缓扫过
$%

请问三

位先生
#

你们选哪一种牌子

呢
* &

细声细气的美女声音
#

继

续在我们的心中蛇一般地游

动
$

我看了看身边的老刘
#

又

看了看对面的经销商朋友
#

发

现他们跟我一样
#

都傻傻地愣

在那里
#

不知道该怎么做
$

我刚想说什么
#

老刘就

从身边的那个小包里抽出
0#

张百元大钞
#

递给了这个鬼知

道是不是真的来自古巴的洋

妞
$

我们每人抽了一支
23/45

雪茄
#

尽管我抽烟不多
#

但还

是一口一口地跟老刘他们像

模像样地抽着雪茄
$

%

这个女人真厉害
- &

老

刘说
$

我问怎么了
$%

你看
#&

老刘比画着手指说
#%

她把我

们男人的心理摸透了
- &%

第

一
#

她知道男人都是色鬼
#

所

以穿着超短裙和低胸装
#

以

引起男人们的注意
.

第二
#

她

知道男人们再怎么样也都是

怜香惜玉的
#

所以
#

她一走到

你面前就扑通一声跪下
#

一下

子让你不自然
#

甚至心慌
#

怜

惜之心油然而生
.

第三
#

她也

一定知道
#

男人招手让她过

来
#

大部分是想跟她说说话调

调情
#

或者随便买一支算打发

她
#

所以
#

她干脆给我们一个

明确的身份定位
#

按照她三种

雪茄的身份和价格定位
#

你最

差也得买下一支贩夫走卒抽

的
#

但男人通常都不会在女人

面前自我掉价
#

所以
#

能进入

这里消费的男人
#

都不会自甘

堕落为下等渔民和贩夫走卒
#

所以
#

大部分人会选择第二种

雪茄
#

价格不上不下
$

面子保

住了
#

而这样一来
#

我们三个

人不知不觉就走进了她预先

设计好的销售陷阱里
#

09&&

多元钱转眼就没了
++&

我恍然大悟
#

随即暗暗称

奇
-

奇的是
#

这个女人竟然如

此厉害
#

把雪茄的销售步骤设

计得天衣无缝
#

无人能逃脱她

所设定的销售范围
#

除非你厚

颜无耻
-

同时我也更加钦佩老

刘
#

仅仅买一次雪茄
#

他就能

发现这其中的门道
#

不愧为营

销老将
$

后来
#

我们仔细观察

那个卖雪茄的洋妞
#

发现只

要是中国籍男人
#

几乎都会

买下她的雪茄
#

偶尔也有老

外果断地买一支
$

其销售的

成功率之高令人钦佩
$


